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Man borjade utan strateqi...

-Arligt talat, sager Martin
Graap, produktchef pa Luxor
arligt talat hade vi inte nagon
klar strategi nar vi skulle borjg
marknadsféra ABC 80.

Och hur skulle de kunna ha
det. Produkten var ny
Marknaden var ny och inte en
forhistorien till hur ABC 80
kom till var sarskilt enhetlig och
genomplanerad. En seri
héndelser, som sedermera visal
sig vara lyckosamma...

Det ar inte fyra ar sedan. Me
det &r mer &n tre. Scandia Me

ric fanns. P& Luxor fanng
erfarenhet av
bildskarmstillverkning at
Stansaab och DataSaa
Dessutom fanns Beng
Lonnquist d&r med sing
kunskaper och sitt intresse fg
integrerad elektronik.

Dataindustrier AB med Lar{g
Karlsson fanns i Stockholm
nystartat foretag, hungrig p
uppgifter. Och Scandia Metrid
ville ha fram bildskarmar till
mikrodatorer...

Man tog kontakt med Lars
Karlsson och man hade i ma
1978 ett projekt pa gang! De|

kallades HD 80. Hemdator 80}

Ola Forslund blev projektledar
och reste till Amerika. Nar har]
kom hem visste han att det in
bara var hemdator det var fragg
om. Han hade sett utvecklinge|
dar och visste att det behdvdg
program och kringutrustning

ocksd, ftir det fanns er
jattemarknad utanfo
hemmen...

Men att saga att ABQ
80programmet var komplet
vid introduktionen hésten -78
det ar att 6verdriva. Den forst
svenska mikrodatorn var e
“dator for datorintresserade”
Och vilka det skulle kunna varg
det visste man inte.

-Vi gick ut med “a humble ap-
proach”, sédger Martin Graap
Med det menas att man talad

man till entusiasterna. Son
guldsmeden, som inget visste o
datorer men genom at
terrorisera Ola Forslund me
fragor till slut visste tillrackligt
t for att skaffa sig en att “knapp
pd”. Han och manga me
5 honom.

“En dator for utbildning, hem
och hobby” hade man sagt. Od
e redan veckan efte
Heintroduktionen stod det datore
pa Vasagymnasiet i Arboga. Oc
N utbildning var naturligtvis i
- borjan det véasentliga,|

Datoriseringen som folkrorelse

maste ju innehalla och grund

sig p& kunskap for att finna e
. séker vag. Kunskapen hos fol
som intresserade sig for medig
som sadant. De som i datorn s3

Inom den tekniska utbildningen
For att ga djupare i
elektroniken. For att utveckld
egna program, som t e
radioamattrerna som oversatt
morse till skriftsprak och tvart
om.

Kupongannonser i rikspres|
och datorfackpress
[ Kupongannonser, for da ka

Kupongerna togs och tas or
hand av ett bolag son
e distribuerar dem till ndrmastg
n aterforsaljare med en
h uppmaning till denne att tg
skontakt med den som sant i
kupongen. Det har kommit in
manga kuponger. Ringarna p
vattnet har vidgats. ABC 80 std|
nu i 15 000 exemplar pa skolo]

och kontor, i hem och
verkstader, pa laboratorier oc
i lager...

b -Arligt talat, for att inte ha
haft ndgon strategi, lyckade
man Over fdrvantan. Man

, behdver bara jamféra me
konkurrenterna. Det fanns Pe
TRS 80 och Apple.
Tillsammans har de salt mindr

e an en tredjedel av vad som sal

r en sparringpartner for tanken.

man mata vad som skel.

ar sattet att arbeta med de
n Prylarna &r i sig ointressantg
det &ar systemet
intressant, och systemet ar dg
kompletta problemlésningen.”
Problemet ar kdparens. Dg
kan vara av administrativ art
det kan vara ekonomiskt
matematiskt, det kan varg
h mattekniskt, det kan vara...
Oavsett vad det &r géller a
aterforsaljaren, som numer
n ingdr i Team 100, som &r deg
hundratal kvalificerade
aterforsaljare som ABC 80 sdlj
genom, skall kunna diskutera dd
b med kunden. Och kunna koppl
in ndgon av det hundratal
konsulter som ingar i det
t natverk av konsulter som Luxo
gbyggde upp pa snabbaste og
effektivaste séatt. Man skrev til
alla dem som i adressregistre]
stdr som datorkonsulter oc
frdgade om de var intresserad
av att hjélpa till. Det var ca 600

ABC star som marknadsledar
5 och gor inbrytningar pa nyd
marknader. Med en utveckling
av programinnehallet. Med et
utveckling av kringutrustningen
h Med ABC 800!

ABC 800 ar “en generell
universell dator anpassningsbd
till  olika sektorer”. 1)
Utbildningssektorn. 2)

h Administrativa sektorn pd|
sméaforetag. 3) Tekniskd
A sektorn, vilket innebar matning

och styrning inom industrin. 4)

Hem och hobby. 5)

Datakommunikation, varvid
h ABC 800 ar en intelligent ter-|

minal till en mycket stor dator.

Men Luxor ar fortfarande et

5 foretag i kris. 75 miljoner i
forlust forra aret. Och inte ga
det ihop i ar heller. Man ligge

Men alla skall veta att det intg
b ar datorforsaljningens fel. Der
sgenererar pengar bade till si

som &f sektorn
nsmaféretagarna. Men de andra

—

br Ca 200 var intresserade. “The
humble approach” &r évergiven,

=

, pa& 96% av budgeterat O-resultgt.

Av Goran Carle

.vara aterforsaljare kan klara av.

Det gor att den intressanta
for 0ss ar

marknaderna byggs ocksa ut.

Samarbetspartners &ar
nyckeln. Néatverksorganisation.
P& utbildningssidan t ex
samarbetar vi med Liber Forlag

t och med Studentlitteratur. Inom
h sjalva Luxor ar det som hittills
t jarnganget eller hjarnganget

trddarna. 50
30 i

som haller i
personer  varav

t tillverkningen. Ytterligare tio
b arbetar

med direkt
datorutveckling. Det gor . 60.
Som i &r omsaétier i snitt 1,5
miljoner per person. Av

hhégmarginalvaran ABC 80 och

den kommande ABC 800. Men

h vilken marknad skall den ta?

Vi vagar rakna med att vi har
ca 3/4 av
mikrodatormarknaden i landet.
ABC 80 kommer att bli
attraktiv for allt fler som annu
inte borjat intressera sig for
datorer. ABC 800 kommer att
bli alltmer intressant for dem

som redan kanner till
mikrodatorer och som vill
“byta upp sig”.

Med ABC 800 narmar vi 0ss i
vissa avseenden minidatorerna,
men kostnadsbilden ar
naturligtvis en helt annan. Ett
komplett ABC 800 system
kommer att kosta ndgonstans
kring 35 000 med
matrisskrivare. De som vill ha
skonskrivare far lagga till
ytterligare 5 000. Man kan séaga
att ABC 800 blir ca 10 000
kronor dyrare &n ABC 80, men
det ar kanske bara val vart for
manga.

Tanker man sedan pa hur
marknaden for produkter

) brukar utveckla sig sa raknar vi

om att datorn fanns, och sed3 h med att ABC 800 kommer att
satte man sig att vanta. Att de
var i radiohandeln bl a hoér ocks

till saken. Den hade ju blivit er]

n av ABC 80. Men sa har det ocksg sjalv och andra avdelningar. De
t gatt strategi i marknadsféringen storsta busen var stereosidap.ta en del av den naturliga
B nu. Och programbiblioteket 4f Den ar bortopererad vad gallgr marknaden for ABC 80. Mer

marknadens storsta. Och missarna, men det tar tid aft datorkapacitet ar nagonting

bransch dar sofistikeringsniva
pa grejorna undan fér unda
hojts under de senaste aren,
dit skulle ju folk kunna vanda
sig, bara man hade en hyfsg
kunskapsnivd dar. Och de
skaffade man genom att sam
till utbildningsseminarier.

Det fanns ocksa de reda
kunniga séaljarna, som t e
Hobby-Data i Malméo.
Entusiasterna. Och i bérjan salg

h aterforsaljarna marknaden
N flesta: Och basta, skulle ma
s3kunna saga nar man tanker (
Helge Mansson hos Hefoma
d Helsingborg. Drygt 300 ABC 80
t har bara han placerat.
a
ABC 80 ar ett verktyg.
h “Datorteknik, séger Ola
Forslund, det &r inte konsten af

Pionjarstadiet ar passeraj.

5 komma tillbaka. Vad Luxor
h behdver ar inte en budget. Va
&Luxor behover ar pengar!

i “Vi kan inte ensamma grepp
alla de mojligheter som ABC|
800 ger oss”, sager Ol4
Forslund. Vi har inte rad atf
bygga ut organisationen i de
utstrackningen. Darfor ar va
t framsta distributionskanal idag

bygga eller kunskapen on

e insidan av en dator. Datorteknif De system vi skall sélja ar va

som tidigare vara aterforsaljarg.

man ofta vill ha. ABC 800

H kommer att séljas mer &n ABC

80 inom tva ar



